
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Erklimme die Karriereleiter - bei fabmaker 
 
 

Die fabmaker GmbH hat sich als erstes Unternehmen in Deutschland auf den Bereich 3D-Druck in der Bildung 

spezialisiert. Wir entwickeln sichere und bedienungsfreundliche 3D-Drucker für Bildungseinrichtungen sowie für die 

Aus- und Weiterbildung. Darüber hinaus konzipieren wir für unsere Kunden innovative Lehr- und Lernkonzepte mit 

dazugehörigen Lehrmitteln und Lehrerfortbildungen. Lass uns gemeinsam durch eine modernere Bildung die 

Gesellschaft voranbringen! 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Dann sende uns jetzt deine Bewerbung inklusive Gehaltsvorstellungen und nächstmöglichem Arbeitsbeginn an 

bewerbung@fabmaker.com. 
 

Weitere Informationen findest Du auf: www.fabmaker.com  

Dein Team von fabmaker 

fabmaker GmbH 

Technologiepark 

Rebenring 33 

     D-38106 Braunschweig 

bewerbung@fabmaker.com 

 

Tel.: +49 (0) 531 428 78 919 

www.fabmaker.com 

Vertriebsprofi (m/w) im Startup-Unternehmen 
Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt deine Unterstützung im Bereich Vertrieb. 

Du erhältst die Möglichkeit, deine individuellen Stärken und Ideen innerhalb eines aufstrebenden Startup-Unternehmens 

einzubringen und die Zukunft von fabmaker mitzugestalten. 

Der Einstieg ist bei uns auch über eine Abschlussarbeit möglich. Das Ziel ist eine Festanstellung in Vollzeit. 

Deine Aufgaben: 

• Konzeption und Aufbau neuer Vertriebsstrukturen 

• Organisation und Kontrolle laufender Vertriebsarbeit 

• Eigenverantwortliche Optimierung der Vertriebsprozesse 

• Koordination der Kundenakquise im Bereich Bildung 

• Umfassende Beratung zum Bildungskonzept von fabmaker 

• Verantwortung für die Steuerung des Bereichs 

Vertrieb und Marketing 

 

Du möchtest ein Teil unserer Erfolgsgeschichte werden 

und die Zukunft von fabmaker mitgestalten? 

 

Dein Profil: 

• Dein Studiengang liegt im Bereich Wirtschaft oder 

Wirtschaftsingenieurwesen 

• Dich zeichnet ein hohes Maß an Eigeninitiative und Motivation 

aus 

• Du möchtest unser dynamisches Team unterstützen und deine 

innovativen Ideen eigenverantwortlich umsetzen 

• Du kannst exzellent konzeptionieren und übernimmst 

Verantwortung 

• Du hast idealerweise bereits praktische Vertriebserfahrung 


